CHECKLISTA
DIAGNOSTYCZNA

Czy Twoj model pracy da sie odczepic od Ciebie (i
skalowac)?

Instrukcja: Ocen kazde stwierdzenie w skali 1-5:
1- w ogole nie / nie istnieje

2 — w matym stopniu / przypadkowo

3 — czesciowo / niespajnie

4 — w wiekszosci dziata

5 — w petni dziata, jest powtarzalne

() Nie zaznaczaj ,na oko". Jesli masz watpliwosé —
daj nizszg ocene.
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1. Oferta

Czy masz cos$, co da sie skalowac?

Stwierdzenie Ocena (1-5)

Potrafie jasno (2 zdania) okresli¢: dla kogo jest oferta, jaki
problem rozwiazuje i jaki efekt dowoze

Moja oferta opiera sie na konkretnym rezultacie, nie na
»procesie" czy liczbie spotkan

Klient przed zakupem rozumie, co si¢ zmieni — nie ,odkrywamy
tego w trakcie"

Mam jedna gtéwna oferte, a nie kilka rownolegtych wariantéw

2. Klient i Zrodto Klientow

Czy wiesz, kto kupuje i skad go pozyskujesz?

Stwierdzenie Ocena (1-5)

Potrafie wskazac konkretny moment, w ktérym klient zaczyna
mnie potrzebowac

Wiem, co klient probowat wczesniej i dlaczego to nie zadziatato
Rozumiem, dlaczego wybiera mnie, a nie inne opcje

Moi klienci sg do siebie podobni (wzorzec), a nie kazdy przypadek
jest "inny"

Wiem doktadnie, skad przyszli moi ostatni klienci

Mam przynajmniej jeden przewidywalny kanat pozyskiwania
klientéw

Rozumiem koszt pozyskania klienta (czas / pienigdze / energia)

Moje dziatania marketingowe sg powtarzalne, a nie jednorazowe
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4. Proces Sprzedazy i Dowozenie Efektu

4. Proces sprzedazy

Czy to system, czy improwizacja?

Stwierdzenie Ocena (1-5)
Mam jasny proces od pierwszego kontaktu do decyzji klienta

Wiem, na ktérym etapie trace najwiecej klientow

Czesc sprzedazy dzieje sie bez mojego bezposredniego udziatu

Klient moze podjac decyzje bez dtugiej rozmowy 1:1

5. Dowozenie efektu

Czy da sie to oddzieli¢ od Ciebie?

Stwierdzenie Ocena (1-5)
Proces pracy z klientem jest opisany i powtarzalny

Inna osoba (po wdrozeniu) mogtaby przejac czesc realizacji

Efekt wynika ze struktury, nie tylko z mojej obecnosci

Klient robi postep réwniez poza bezposrednim kontaktem ze
mna
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6. Model Pracy 1 Testowanie Decyz;ji

6. Model pracy

Czy masz przestrzen na zmiang?

Stwierdzenie Ocena (1-5)

Mam czas w tygodniu na rozwijanie modelu, nie tylko obstuge
klientéw

Mam minimalnga stabilnos¢ finansowa, by testowac nowe
rozwigzania

Obecna oferta nie zjada catej mojej energii operacyjnej

Mam przestrzen na btedy, nie kazdy miesigc musi by¢ "na styk"

7. Testowanie i decyzje

Czy uczysz sie, czy krecisz w kétko?

Stwierdzenie Ocena (1-5)

W ostatnich 90 dniach testowatem konkretne zmiany (oferta /
cena / format)

Podejmuje decyzje na podstawie danych, nie tylko intuicji
Potrafie odcinac rzeczy, ktére nie dziataja

Mam jeden gtéwny kierunek, zamiast ciggtych zmian koncepgji

Made with GAMIMA


https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

8. Test Rzeczywistosci

Czy biznes dziata bez Ciebie?

Stwierdzenie Ocena (1-5)
Jesli wypadam na 30-60 dni, biznes nadal generuje przychod

Klienci nadal naptywajg bez mojego biezacego zaangazowania

Realizacja ustug nie zatrzymuje sie catkowicie beze mnie

Powrdt po przerwie oznacza powroét do systemu, nie zaczynanie
od zera

[J PODSUMOWANIE WYNIKU: Policz sume punktdw (maks. 160).
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Interpretacja Wynikow

MAKS. 160 PKT

130-160 pkt
Model dziata

Masz fundament pod skalowanie. Problemy, ktére masz, sg operacyjne — nie strukturalne. Tu nie trzeba
~rewolucji", tylko optymalizacji i zwiekszenia wolumenu.

Interpretacja Wynikow — Cigg Dalszy

100-129 pkt 70-99 pkt

Model dziata czesciowo Jeste$ w pracy 1:1, nie w modelu

Masz elementy, ktére moga skalowag, ale s Dziatasz gtéwnie dzieki sobie, nie dzieki
niespojne. Najczesciej: dobra oferta, ale brak strukturze. Kazdy wzrost oznacza wiecej Twojej
systemu sprzedazy lub pozyskania klientdw. To pracy. Bez przebudowy modelu wejdziesz w sufit
jest etap, gdzie wiele oséb sie zatrzymuje, bo — czasu albo energii.

»jakos dziata".

Ponizej 70 pkt — Brak Modelu

Masz kompetencje, ale nie masz systemu. Sprzedaz, oferta i dowozenie efektu sg rozproszone. Tu nie
chodzi o ,wiecej dziatan" — tylko o zmiane konstrukgji.

Kompetencje Brak systemu

Masz umiejetnosci i Procesy sa

zasoby nieuporzadkowane i
rozproszone

Rozproszona Zmiana konstrukcji

sprzedaz Przebudowa modelu jako

Oferta i dowozenie
efektu niespdjne

jedyne rozwigzanie

Ponizej 70 punktéw oznacza, ze fundamenty wymagaja przebudowy — nie intensyfikacjidaicios
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Jak To Czytac¢ (Wazne)

[J Nie patrz tylko na sume. Zobacz, gdzie masz najwiecej ocen.

1-2 3 4-5
Tu masz realne blokady Tu masz chaos i brak To s3 Twoje dzwignie
decyzji

KONCOWY TEST (bez ucieczki w teorie)
Jesli Twoja obecnos¢ jest warunkiem:

e sprzedazy
e realizacji

e utrzymania przychodu

...to nie masz modelu. Masz dobrze dziatajaca ustuge, ktéra konczy sie tam, gdzie konczy sie Twdj
czas.

Moze warto cos z tym zrobic.

na przyktad w programie metoda Dzwigni - raz i masz to z gtowy

Prosze klikna¢ tutaj
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